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Cel projektu

osiggniecie wysokich pozycji dla kluczowych fraz
zwiekszenie widocznosci w wynikach Google Maps
zwiekszenie liczby wyswietler i kliknie¢ w witryne
wydtuzenie czasu pobytu uzytkownika na stronie

Wyzwania
e duza konkurencja na lokalnym rynku

e strona internetowa do licznych poprawek
e ograniczenia wynikajgce z ustaw Paristwowych

Czas trwania projektu

wrzesien 2018 - styczen 2020
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Zatozenia projektu

Pozycjonowanie lokalne gabinetu stomatologicznego w stolicy Dolnego Slqsko.
Grono odbiorcéw ustug oferowanych przez naszego klienta jest bardzo
szerokie. Konkurencja jest duza i wcigz mozna zauwaozy¢ tendencje do
otwierania sie nowych gabinetdéw stomatologicznych. Klientowi zalezato na
pozycjonowaniu lokalnym w potgczeniu z wizytowkq Google Moja Firmoa.

Przeprowadzone dziatania SEO

Branza stomatologiczna w Polsce ma ogromny potencjat i stale sie rozwijo.
Kazdy z nas chociaz raz w zyciu byt u dentysty i z pewnosciq jeszcze
niejednokrotnie do niego trafi. W duzych miastach mozemy spotkac sie z
sytuacjq, w ktérej na jednej ulicy znajduje sie wiecej niz jeden gabinet
stomatologiczny. Mimo, iz stomatolodzy sqg potrzebni, gabinety miewajq
problem z pozyskaniem nowych klientéw. Kierujq sie oni opiniami, a takze
ocenami innych pacjentdw. Stworzenie wartosciowego serwisu i nastawienie sie
na pozycjonowanie lokalne pozwoli na wykreowanie pozqdanego wizerunku,
kontrole pojawiajgcych sie w sieci opinii, a takze przyciggniecie uwagi klientow.

Bazujgc na jednym z naszych klientow, z ktérym udato nam sie osiggngé
najwyzsze pozycje na kluczowe frazy, przygotowalismy case study, obrazujqc
szczegdtowo lokalne SEO dla branzy stomatologicznej w duzym miescie.

1.Analiza rynku i wybdr strategii

Kilka stéw o naszym kliencie

Gabinet stomatologiczny, z ktérym wspdtpracujemy to prywatna praoktyka
lekarska, ktéra dziata na wroctawskim rynku od 2011 roku. Gabinet
stomatologiczny stawia na: nowoczesng technologig, bezbolesne leczenie,
materiaty najwyzszej jakosci, a takze przyjozng atmosfere. Wsrod
najwazniejszych dla klienta ustug mozemy wyrdznié: leczenie stomatologiczne,
leczenie ortodontyczne oraz implantologie.

Majgc na uwadze duze zageszczenie dentystéw w okolicy, musielismy skupié
sie na doktadnej analizie rynku, a takze stworzeniu strategii, ktéra bedzie
realna do wykonania i zadowoli klienta. Budujqgc strategie, musieliSmy bra¢ pod
uwage ustaowe o dziatalnosci leczniczej z 2011 roku (Dz. U. z 2011 r. Nr 112 poz.654),
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ktéra nie pozwala nom na reklome proktyki lekarskiej, a jedynie na zwiekszanie
swiadomosci o istnieniu marki i jej ustugach.

Postawilismy na wyréznienie na lokalnym rynku i stworzenie serwisu, ktéry
bedzie przyjozny dla przysztych pacjentéw i pozwoli im na znalezienie
wszelkich potrzebnych informacji, takich jok cena leczenio, czy szczegdtowy
opis wszystkich lekarzy. Chcielismy, zeby pacjenci znalezli na stronie naszego
klienta cos wiecej niz tylko formularz kontaktowy i cennik ustug - tak wyglqda
wiekszosé stron konkurencyjnych gabinetdw.

Skupiajgc sie na pozycjonowaniu lokalnym, nie moglibysmy zapomniec o
wizytéwece Google, ktéra odegrata w catym procesie bardzo waznq role.

2.Jaki byt cel naszej pracy?

Naszym gtéwnym zatozeniem byto osiqgniecie pozycji lidera na gtéwne frazy
dla klienta - dentysta Wroctaw oraz stomatolog Wroctaw. Dodatkowo skupilismy
sie na tworzeniu pozytywnego wizerunku firmy nie tylko poprzez jej strone
internetowq, ale réwniez poprzez wizytéwke Google Moja Firma. Zalezato nom
na tym, zeby po wdrozeniu najwazniejszych zadan udato sie osiggnac:

- wysokq pozycje dla najwazniejszych, dla klienta fraz,

- zwiekszy¢ widocznos$é w wynikach Google Maps,

- zwiekszy¢ liczbe wyswietler i kliknie¢ w witryne, a zarazem wydtuzyé czas
pobytu uzytkownika na stronie.

3.Jakie dziatania wykonalismy?

Skupilismy sie na lokalnym SEO i dostosowaniu oferty do okreslonej grupy
klientéw. Stworzylismy serwis, w ktérym pacjenci mogq znalez¢é szczegdtowy
opis wykonywanych ustug, a takze ich cennik. Naszemu klientowi zalezato na
tym, by pacjenci mogli poznaé zespdt, ktéry sie nimi zajmuje. Na stronie
pojawity sie wiec obszerne opisy kazdego z lekarzy, pracujgcych w gabinecie.
Nie zabrakto réwniez bloga, na ktérym powstowaty tresci oparte na
najczestszych wyszukiwaniach uzytkownikdéw, zoptymalizowane pod
wyszukiwarke Google. Poprawilismy takze szybkos$¢ strony i jej wyglad.

Branza stomatologiczna nie jest tatwa do wypozycjonowania. Praktycznie
kazdy gabinet stomatologiczny w miescie, bedzie pozycjonowat sie na te some
frazy. Kluczem do sukcesu jest znalezienie sposobu, dzieki ktéremu uda sie
przegoni¢ konkurencje i wejs¢ na najwyzsze pozycje. Majgc na uwadze duzq
konkurencje, skupiliSmy sie nie tylko na pozycjonowaniu gtéwnych fraz, ale tez
na fraz z tzw. “dtugiego ogona’, ktére sq mniej popularne, ale sciggajq
wartosciowy ruch na strone.
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W catym procesie ogromne znaczenie miata wizytdwka Google Moja Firma,
ktéra daje przedsiebiorcom duze mozliwosci. To nie tylko opis prowadzonej
dziatalnosci i zdjecia. Od niedawna mozna dodawad do niej réwniez obszerne
opisy ustug wraz z cenami i zdjeciami, a takze posty, nadchodzgce wydarzenio,
a nawet zarezerwowaé wizyte online. Wizytédwka pomogta nie tylko w budowaniu
pozytywnego wizerunku firmy, ale przede wszystkim w tworzeniu dtugotrwatych
relacji z pacjentami. Google Moja Firma to tez tatwy dostep do lokalizacji
gabinetu, a takze kontaktu z nim - wystarczy jeden klik, by potqczyé sie z
recepcja.

4 Efekt naszej wspotpracy

Cele, ktore postawiliSmy sobie na poczqtku wspdtpracy, zostaty osiggniete.
Udato nam sie uzyskad pozycje lidera na kluczowe frazy - dentysta Wroctow
oraz stomatolog Wroctaw.

Fraza “dentysta Wroctaw" ma miesieczny potencjat wyszukan na poziomie 6,6
tysigca. Udato nam sie uzyskad 2 miejsce w wynikach wyszukiwania. Przed nami
jest tylko duzy agregator - znanylekarz.pl

mm dentysta wrockaw 2

Na fraze "dentysta’ w Google Maps udato sie wypracowaé 1 pozycje. Potencjat
wyszukan w mapach dla tej frazy wynosi 33,1 tysigca miesiecznie:

e ® dentysta 2y 1

Fraza “stomatolog Wroctaw" ma miesieczny potencjat wyszukan na poziomie 5,4
tys. Udato nam sie otrzymad 3 pozycje w wynikach wyszukiwania Google. Przed
nomi jest serwis znanylekarz.pl

= Stomatolog wroctaw 3

Na fraze "stomatolog’, udato nam sie otrzymadé w Google Maps 1 pozycje. Fraza
ta ma 40,5 tysigca wyszukart miesiecznie:
mm ® stomatolog 2y
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SREDNIE POZYCJE NA WYBRANE FRAZY KLUCZOWE NASZEGO
KLIENTA Z BRANZY STOMATOLOGICZNEJ

2 6600 5,80
3 5400 4,48
3 5400 4,48
8 2900 2,79

Wyniki w Google Moja Firma réwniez sq bardzo zadowalajgce. Wizytowke
wyswietlito 35 tysiecy osdb z czego mieliSmy ponad 30 tysiecy aktywnosci.

Wyswietlenia Wryszukiwania Aktywnosc
35 tys. 19,7 tys. 30,6 tys.

Wyniki dotyczqg ostatnich 28 dni.

Na ponizszym wykresie zobaczy¢é moznaq, ze sposrdd 19 736 wyszukiwan
miesiecznie, 8 367 (42,4%) byty to wyszukania bezposrednie, a wiec klienci
dotarli do wizytéwki poprzez nazwe gabinetu lub jego adres, a 11 258 (57%)
0sbéb odkryto wizytdwke naszego klienta. (nie znali go wczesnie))
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1 miesiac

Catkowita liczba
wyszukiwan

19 736

Pokazuje to, ze dobrze zoptymalizowana wizytéwka moze kazdego miesiqgco,
przyniesc wielu nowych pacjentéw.

W ciggu ostatnich 28 dni, wizytdwka klienta wyswietlona byta 35 tysiecy razy:

B Wizytowkiw
wyszukiwarce
6,38 tys.

B Wizytowki w Mapach
28,6 tys.

Wyniki te sq bardzo zadowalajgce, bo jok sami wiemy, coraz czesciej zwracamy
uwage na wizytdwke Google. Interesujq nas na niej nie tylko opinie innych osdb,
ale tez lokalizacjo, ktéra pozwala w prosty sposdéb uruchomié nawigacje.

5.Jakie mamy plany na przysztosc?

Oczywiscie zalezy nam na zachowaniu pozycji kluczowych fraz i dalszym
rozwoju wizytéwki Google Moja Firma. Poza tym chcemy osiqgngé wyzsze
pozycje dla pozostatych fraz, ktére réwniez znajdujq sie w obszarze dziatan
naszego klienta, ale nie sq dla niego kluczowe.
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Prowadzisz gabinet stomatologiczny?

Skontaktuj sie z namil!

Pozycjonowanie branzy stomatologicznej to jedna z naszych
specjalnosci. Mimo duzej konkurencji na rynku, nasz doswiadczony
zespdt sprawi, ze Twoja strona znajdzie sie na topowych pozycjach.

Zapraszamy do kontaktu.

Monika Ptociennik

New Business Manager
+48 570 081757

monika.plociennik@strategiczni.pl
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